
Все уже знаете достаточно
Чего вам не хватает
Что нужно для долгосрочных 
результатов
Как проходит тренинг
Что самое ценной
Мы будем избегать банальностей (как создать 
рассылку, блок и т.д.), но акцентировать 
внимание на самом ВАЖНОМ
Пару слов о схеме тренинга (задания, 
чеклисты и т.д.)

Вступление

Важность наличия цели ("зачем")
Цель на полгода, цели на каждый месяц

ЗАДАНИЕКак правильно ставить цели

ЗАДАНИЕКак нельзя ставить цели (типичные ошибки)

Примеры целей для инфобизнеса 
(краткий план тренинга)
ЗАДАНИЕ: цель на 6 месяцев ("я могу 
достичь….") + проверьте по критериям

Целеполагание

ЧЕКЛИСТ
ЗАДАНИЕ

Психологические установки

ЗАДАНИЕПривычки (3 недели)

ЗАДАНИЕИгровое отношение

ЗАДАНИЕПрактика -- критерий истины

Психологический настрой

ЗАДАНИЕСамоконтроль (хронометраж)

ЗАДАНИЕСреда

УПРАЖЕНЕНИЕ 
Четкая и конкретная задача в единицу 
времени

ЗАДАНИЕЛичный ритм ("поток")

Самомотивация и дисциплина

ЗАДАНИЕ
Начало = сложно (дорога в тысячу 
миль начинается с первого шага). 
Закон инерции

Избавление от завышенных ожиданий 
(максимально реалистичная цель / 2)
Фактор дискомфорта при простановке 
цели ("пробить потолок")
Схема заработка

Чеклист
ЗАДАНИЕ

Шаг 1. Очищаем голову

ЗАДАНИЕВыбор ниши

ЗАДАНИЕПортрет вашей ЦА

Для инфобизнеса, для продвинутых: выбор автора

ЧЕКЛИСТ

ЧЕКЛИСТ

ЧЕКЛИСТТезисы для продажника

ЧЕКЛИСТИдеи для бонусов

ЧЕКЛИСТИдеи для бесплатного предложения

Запись продукта

Шаг 2. Определяем приоритеты на месяц

Месяц 1. "Вхождение в ПОТОК"

Что делать с технической рутиной
Что замыть на себя

ЧЕКЛИСТ
ЗАДАНИЕ

Главная ценность:

ЗАДАНИЕ:
ЧЕКЛИСТ:

Запись идей

собственность, договора, счета, финансы
Упражение

Главные идеи

Монтаж
Продажник
Бонусы
Упаковка
Ценообразование
ЗАДАНИЕ
ЧЕКЛИСТ

Шаги

апселлы - бекэнды
 продуктовые линейки (подробнее на VIP)
ЗАДАНИЕ

Планы

Месяц 2. Подготовка продукта

Производство ("малая партия")

ЗАДАНИЕКонкретная цель по рекламе

Главная идея:

Площадки

ЗАДАНИЕ
Покупка рекламы (неком. сайты, 
форумы и т.д.)

ЗАДАНИЕ
Для продвинутых

Обязательно отслеживать 
эффективность

Если партнер или сотрудник - 
"испытательный срок"
ЗАДАНИЕ

Месяц 3. Подготовка рекламы + 
производство

День 1: Составление плана на 3 месяца

Обратная связь, разбор ситуаций, 
ответы на вопросы + анонс-пиар ВИП дня

ЗАДАНИЕ

Если чистая прибыль отрицательная -- 
возвращаемся к поиску способов
Если чистая прибыль положительная, 
выполняем задание
ЗАДАНИЕ
ЗАДАНИЕ

Вкладываем деньги 

ЗАДАНИЕ
ЧЕКЛИСТ

Пробуем новые стратегии (обязательно 
замерять, не вкладывать много)

ЧЕКЛИСТ:Генерируем бесплатный контент (ежедневно)

Месяц 4. Масштабная реклама

ЗАДАНИЕ
Анализируем спрос -- развиваемся в 
этом направлении

дополнительные инфо-поводы
изучение спроса
"поддержание себя в тонусе"
ЗАДАНИЕ

Докручиваем, усиливаем

Очень важны примеры ("кейсы")

ЗАДАНИЕОтзывы

ЗАДАНИЕЛюбая движуха

ЧЕКЛИСТ

"кластеры" (внутренние группы) => 
совместное обучение, совместные 
проекты и  т.д. (у авторов 
психологический барьер, что после 
объединения начнут воровать)

Собираем обратную связь от учеников

Месяц 5. Усиление рекламы, 
партнерства, маркетинг

Варианты: версия 2.0
Версия углубленная 
(когда, зачем)
Версия базовая 
ЗАДАНИЕ
ЗАДАНИЕ

Планируем новый инфопродукт (для 
продвинутых - создаем)

Вебмастера (СРА, контекст и т.д.)
Коллеги
Смежные ниши: Совместные ПО-разработки
Смежные ниши: совместные продукты
Схожие взгяды: обмен опытом, менторство
Тренеры, коучи
ЗАДАНИЕ
ЧЕКЛИСТ

стратегические партнерства

ЗАДАНИЕ
Аутсорсим рутину, нанимаем первых 
помощников в штат

ЗАДАНИЕ
ЗАДАНИЕ
ЗАДАНИЕ

Планируем свой рост : ставим 
стратегические цели (следующие 
полгода-год), планы по оборотам, 
выручке. Главное - постоянно наличие 
цели перед глазами

Месяц 6. Монетизация, партнерская 
программа, автоматизация, штат

День 2: Обратная связь + 
составление плана на 3 месяца

Это не теория, а практика. Личный 
(порой горький) опыт
не готовый алгоритм, а выстраданные 
выводы
Делайте пометки, конспектируйте и обращайтесь 
к этим записям в будущем = с первого раза 
многое покажется неважным и ненужным. 
Осознание придет тогда, когда сами столкнетесь.

Вступление

Неудачные примеры - выводы
Удачные примеры - выводы
Основные идеи

Партнерство в бизнесе

Тимбилдинг (важность 
единомышленников и исполнителей)

Стратегические и амбициозные цели

Продуктовые линейки

VIP. День 3: Стратегия успеха

1. Задания

2. Упражнения

3. Чеклист

Раздатка

Тренинг


